
L’ABUS D’ALCOOL EST DANGEREUX POUR LA SANTÉ. À CONSOMMER AVEC MODÉRATION.

www.lavignery.fr/franchise

Commission affiliation 
100% du stock financé  



« J’ai créé La Vignery en 2005, pour réaliser mon envie de concevoir  
une offre à mi chemin entre le caviste de centre-ville et la grande surface,  
alors inexistante sur le marché. Avec la conviction de pouvoir rendre 
accessible au plus grand nombre les plaisirs du vin et des spiritueux.  
Ce concept unique, cumule tous les avantages : la garantie d’un prix juste  
pour nos partenaires et nos clients, un choix large, une sélection de produits 
de qualité avec une approche vigneronne respectueuse de la terre et des 
hommes, le conseil de nos cavistes, la possibilité de déguster...»

ROMAIN MULLIEZ.
Président fondateur

NOTRE MISSION : 

ÊTRE AUX CÔTÉS DES AMATEURS DE VIN  
POUR TOUS LES MOMENTS DE LEUR VIE.

LA VIGNERY UN CONCEPT INÉDIT :

LA VIGNERY, UN CONCEPT UNIQUE ET DIFFÉRENCIANT 
LE CAVISTE DE CENTRE VILLE LA GRANDE DISTRIBUTION

200 à 600
références

500 à 1000
références

3 000  
références

NOTRE TERRAIN
DE JEU

QUALITÉ 
SÉLECTION 
CONSEIL

PRIX
PROMOS 

CHOIX

Nos conseillers de 
vente cavistes sont tous 
passionnés par l’univers 

du vin et suivent des 
formations en continu 

grâce à l’école La Vignery !

Toute l’année, nous  
proposons en magasin  

des dégustations de tous 
types de produits.  

En dégustant vous êtes 
sûr de trouver ce que  

vous aimez.

Tous nos produits sont 
dégustés et sélectionnés 

selon un cahier des charges 
engagé ! Venir chez nous c’est 

la garantie de produits de 
qualité et bons pour 

la planète !

Nous garantissons le prix  
le plus juste à nos partenaires 
vignerons afin de soutenir la 
filière. Mais aussi le meilleur 

rapport qualité/prix pour nos 
clients afin de bien  

les satisfaire. 



LES CHIFFRES CLÉS

23 MAGASINS 
dont 7 succursales

1M4€
en 3ème année

20K
clients annuels

3000
références

150K€
de stock marchandise

mis à disposition

Groupe 
INDÉPENDANT 50

collaborateurs

70€
panier moyen

Création  
de La Vignery.  
Le 1er magasin et le 
siège social ouvrent 
à Rambouillet (78).

La Vignery  
c’est 23 magasins
dont 16 magasins 
en affiliation  
pour 38M€ de CA.

La Vignery passe 
au vert et lance son 
site e-commerce 
lavignery.fr

Le premier multi-
franchisé en Alsace :  
Luc ouvre son 
deuxième magasin  
en affiliation.

La Vignery lance  
la commission affiliation 
et ouvre son 1er magasin 
en franchise à  
Claye-Souilly (77) !  
La Vignery a 12 magasins 
en succursale.

2005 2015 2018 2021 2024



JE VENDS

JE GAGNE
+
+

UNE GESTION SIMPLIFIÉE POUR ÊTRE 
ORIENTÉ À 100% VERS LE CLIENT !

NOS VALEURS 
 L’HONNÊTETÉ

 LA PASSION

 LE PARTAGE

 LA RECONNAISSANCE

 LA CONFIANCE

CONDITIONS D’ACCÈS 
Type de contrat Commission affiliation 
Durée 7 ans 
Droit d’entrée 30K€ 
Apport 60K€ 
Investissement moyen 250K€

EMPLACEMENT
Retail Park / proche d’un hypermarché 
Agglomération 50K habitants à 10 minutes 
Surface 250 à 350 m2 
Visible et accessible 
Parking 15 places

PROFIL 
Être commerçant 
Passionné des vins et des spiritueux 
Avoir un esprit réseau 
Être bon gestionnaire 
Savoir manager une équipe courte 
Implanté localement



UNE GESTION SIMPLIFIÉE POUR ÊTRE 
ORIENTÉ À 100% VERS LE CLIENT !

>  Un planning d’évènements avec repas 
œnologiques, salons vignerons et ateliers  
de dégustation.

>  Un plan commerce animé, un service 
communication et digital, pour vous 
accompagner. 

>  Notre savoir-faire se vit et se partage  
en réseau grâce aux réunions hebdomadaires  
et mensuelles. 

>  L’école La Vignery pour apprendre  
en permanence à nos côtés. 

NOTRE POINT FORT : 

ON A PENSÉ À TOUT POUR VOUS 
ACCOMPAGNER

9 ÉTAPES
POUR NOUS REJOINDRE

Plus de 18 ans d’expérience.
 Une offre unique et différenciante toute 
l’année avec des nouveautés quotidiennes.

 Plus de 3000 références : vins, bulles, 
whiskies, rhums, spiritueux, bières et accessoires.

 Une sélection de produits de qualité et 
labellisés avec plus de 500 partenaires.

100% des produits dégustés.

Des promotions tout au long de l’année.

 Une logistique intégrée qui permet des 
approvisionnements de qualité.

 Un système informatique 
de réapprovisionnement automatique. 
 Un outil d’encaissement  
100% informatisé et conforme RGPD. 
 Un site e-commerce au service des magasins 
et des clients.

 Un outil de relation client (CRM)  
pour une communication client toujours  
plus ciblée et personnalisée.

1. La prise 
de contact

2. Notre 
rencontre

3. Immersion 
en magasin

4. Validation 
du projet et de 
l’emplacement

6. Formation initiale 
de 7 semaines

7. Signature du 
contrat

8. Travaux et 
aménagement

9. Ouverture  
et assistance

5. Signature  
du DIP (Document 

d’Information 
Précontractuel)



C’EST DU VÉCU !

YVES-LOUIS JACOB > Premier Affilié - Claye-Souilly (77)  
Dans le réseau depuis 2015. A débuté comme salarié en 2009.
« Il faut être dynamique, motivé et passionné. Transmettre la bonne humeur  
autour de soi, la passion à ses clients et son équipe et toujours avoir la tête sur les épaules.  
Il faut être gestionnaire et organisé. »

LIONEL METRAL > Affilié - Saulx-les-Chartreux  
& Brétigny-sur-Orge (91).  Dans le réseau depuis 2018  
« L’enseigne m’a accompagné pour trouver un local et m’a aussi formé  
durant 7 semaines au siège, à Rambouillet. La Vignery m’a aidé et a facilité la création  
de mon entreprise ainsi que la réalisation des travaux de mon point de vente.  
Je suis en phase totale avec cette société jeune, dynamique et à taille humaine. »

LUC SCHNEIDER > Affilié - Schweighouse-sur-Moder & Vendenheim (67)  
Dans le réseau depuis 2016  
« Nous avons la possibilité d’offrir à nos clients un très large choix de produits  
sans être porteur du stock. Cela simplifie la gestion de la trésorerie et nous pouvons  
donc nous concentrer un maximum sur le commerce pour développer  
notre chiffre d’affaires. L’accompagnement de la tête de réseau est également  
très appréciable. »

 Antony Pereira,  
Co-Directeur Général exploitation, offre, développement. 
Au-delà des connaissances techniques sur le monde  
du vin et des spiritueux, nous cherchons des personnes 

qui s’engagent physiquement et totalement dans  
le succès de leur entreprise. Des hommes  

et des femmes qui seront les artisans de leur réussite.  
Nous savons que le partenaire affilié est l’acteur 
le plus important de la réussite de son point de vente.

 Clément Arfaoui
Responsable réseau affilié. 
Rejoindre La Vignery c’est pouvoir se concentrer sur 
sa passion du produit, ses talents de commerçant 

et d’entrepreneur, tout en se libérant de la sélection 
des produits et leurs achats.  

C’est aussi intégrer un réseau qui vous fera bénéficier de tout son 
savoir-faire et d’un accompagnement dans sa bonne application.  
Mon objectif : être à vos côtés pour développer la réussite de votre 
magasin, en vous accompagnant sur tout ce qui  
fait notre réussite depuis près de 18 ans.

L’ABUS D’ALCOOL EST DANGEREUX POUR LA SANTÉ. À CONSOMMER AVEC MODÉRATION.

ILLIES / MARQUETTE-LEZ-LILLE (59) • BARENTIN (76) • CERGY / TAVERNY (95) • CLAYE-SOUILLY / MEAUX / SERVON / CESSON / MONTÉVRAIN (77)  
SAINT-CYR-SUR-LOIRE (37) • GUYANCOURT / PLAISIR / RAMBOUILLET / SAINT-GERMAIN-EN-LAYE (78) • BRÉTIGNY-SUR-ORGE / SAULX-LES-CHARTREUX (91)  
SCHWEIGHOUSE-SUR-MODER / VENDENHEIM (67) • SAINT-MAXIMIN / VENETTE (60) • VALLAURIS (06) • CABRIÈS (13)

CONTACT RECRUTEMENT  
APEREIRA@LAVIGNERY.FR

NOTRE SITE DÉDIÉ :  
WWW.LAVIGNERY.FR/FRANCHISE
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